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ENTERING NEW MARKETS

CLUSTER POLITICS

European SME benefiting  

from synergies

GREEN DEAL IN KOREA

Massive Stimulus for  

Sustainable Growth

MERCOSUR

Niedersachsen focusing  

opportunities in Latin America

CAPACITY BUILDING 

How to find and bind  

talents for new markets

„MESSE“ SPIRIT 

VS. CRISIS

›

Encouraging International Business: Global Business Events at HANNOVER MESSE 2009
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b2fair 

MATCHMAKING 

HANNOVER MESSE

Index of participating  

companies page 43

Media Kit 
Global Business Magazine 2010

Global Business Gets a Face!
HANNOVER MESSE is Europe‘s largest and most important 

management meeting. The magazine is a guide to the large 

international events at HANNOVER MESSE. The Global Business 

Magazine presents personalities and strategies.

Present yourself to Global Business.
With the Global Business Magazine!



The Profi le
The offi  cial exhibition magazine emphasises the importance of 

HANNOVER MESSE as global platform presenting the industrial 

productivity and innovation of nations, locations and regions. 

Over 5,000 international exhibitors from 88 countries use this 

platform to succeed on international markets. Make use of this 

opportunity and present yourself to an international audiance 

in the Global Business Magazine. 

The Columns & Topics
Partner Country Italy

   Business practices in Italy

Italy today

   Sourcing and production in Italy

   German-Italian technology cooperation

Technology World

   Medium-sized enterprises are 

facing the international competition  -

innovation politics, 

economic development scheme, concepts

Markets & Trends

    Key topics: new markets worldwide,

education, international cooperation

   Financing innovation and global expansion

   Emerging markets-focus 2010: Latin America

Strategies & Services

   How the exhibitors act on global markets

   Concepts for global sourcing

   Globalisation of supply chains

     Business solutions for global players

Dr. Wolfram von Fritsch

Chairman of the Managing Board

Deutsche Messe AG

Steering committee 2009

Profi le  I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner
2

RUBRIKEN GLOBAL  
BUSINESS
MAGAZINE

GET NEW TECHNOLOGY FIRST

PARTNER COUNTRY TURKEY

Heading for European 

Markets and Investors

WORLD ENERGY DIALOGUE 

Climate Change – 

Challenge for Industry

WORLD OF MARKETS

Business Opportunities and  

Success Strategies 

GLOBAL BUSINESS FORUM

Know How and Partners  

for Global Markets

SERVICE

HANNOVER MESSE 2007: 

International Business Events 

FACING GLOBAL 

›

 a
 p

ub
lic

at
io

n 
of

 th
e 

lo
ca

l g
lo

ba
l G

m
bH

 a
nd

 p
ro

vi
de

s 
vi

si
to

rs
 w

ith
 c

om
pr

eh
en

si
ve

 in
fo

rm
at

io
n 

on
 th

e 
H

AN
N

O
VE

R
 M

ES
SE

 2
00

7.

April 16 - 20, 2007

BUSINESS
MAGAZINE

GET NEW TECHNOLOGY FIRST

PARTNER COUNTRY TURKEY

Heading for European

Markets and Investors

WORLD ENERGY DIALOGUE

Climate Change –

Challenge for Industry

WORLD OF MARKETS

Business Opportunities and 

Success Strategies 

GLOBAL BUSINESS FORUM

Know How and Partners 

for Global Markets

SERVICE

HANNOVER MESSE 2007:

International Business Events

FACING GLOBAL 

›

 a
 p

ub
lic

at
io

n 
of

 th
e 

lo
ca

l g
lo

ba
l G

m
bH

 a
nd

 p
ro

vi
de

s 
vi

si
to

rs
 w

ith
 c

om
pr

eh
en

si
ve

 in
fo

rm
at

io
n 

on
 th

e 
H

AN
N

O
VE

R
 M

ES
SE

 2
00

7.

April 16 - 20, 

GLOBAL  

BUSINESS

MAGAZINE

ENTERING NEW MARKETS

PARTNER COUNTRY JAPAN

Products and Strategies  

for a Premium Market

ENERGY DEMAND

Renewables on the  

Growth Track

MARKETS & TRENDS

SMEs to Discover  

Global Opportunities

GLOBAL BUSINESS FORUM

The Art of Cooperation –  

Lecture Program and Matchmaking

EUROPE  

MEETING  

THE WORLD

›

Creativity, Innovation and Entrepreneurial Spirit for Global Success
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The Target Groups
   Exhibitors and visitors with interest in international 

business contacts

   Sales Managers

   Purchasing managers, production managers

   Business associations, chambers of commerce and industry

   Economic decision makers

   Press

The Contributions 2005-2009

   Dr. Sigmar Gabriel, 

Federal Minister for the Environment,

Nature Conservation and Nuclear Safety

   Günther Oettinger,

Minister President of the State 

of Baden-Württemberg

   Françoise Le Bail,

SME Envoy of the European 

Commission and Deputy General 

of DG Enterprise and Industry

   Dr. Klaus Mangold,

Chairman of the Committee on 

Eastern European Economic Relations

Kenneth Liu, 

    Vice President Global Operations, Alibaba

   Jürgen Wöhler,

CEO, German-Italian Chamber of Industry

    and Commerce - DKIHK

Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner
3
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TURKEY

›
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›  What services do you offer 
your clients in Turkey?
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›  What kind of effect is Turkey‘s 
accession process having on 
your business? Is there a rising 
demand for TÜV certification? 
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›  What special technical and 
legal conditions do German 
companies face in Turkey?
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›  How long has TÜV SÜD been ac-
tive in the Turkish market? What 
were TÜV SÜD‘s motivations for 
entering the Turkish market?
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›  What were the biggest chal-
lenges in the beginning? How 
did you succeed in achiev-
ing brand recognition?
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›  To what extent does business  
culture in Turkey differ 
from that in Germany?
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 Certified Demand 
INTERVIEW: HANS SEIDENSTÜCKER 

›  ROUGHLY 20 YEARS AGO, TÜV SÜD ESTABLISHED ITS FIRST BRANCH OFFICE IN ISTANBUL.  
DR. AXEL STEPKEN, EXECUTIVE VICE PRESIDENT, TÜV SÜD AG, EXPLAINS THE COMPANY’S  
STRATEGY IN TURKEY.

©TÜV SÜD

©TÜV SÜD

TURKEY

GLOBAL BUSINESS MAGAZINE
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›  To what extent does business 
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 Europe’s China 
TEXT: DR. RAINHARDT FREIHERR VON LEOPRECHTING, PRESIDENT, TURKISH-GERMAN CHAMBER OF INDUSTRY AND COMMERCE

›  UNTIL RECENTLY TURKEY HAD BEEN DISMISSED AS THE “SICK MAN AT THE BOSPORUS”. NOW IT HAS ATTRACTED GLOBAL ATTEN-
TION. WHAT USED TO BE AT MOST A SUPPLIERS MARKET HAS TURNED INTO AN INTERESTING AND DIVERSE BUSINESS MARKET.  
DESPITE A CERTAIN FATIGUE FOR REFORMS, EXPERTS CONCEDE TURKEY THE FULL POTENTIAL TO BECOME THE “CHINA OF EUROPE”. 
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CONTINUED CONVERGENCE  
TOWARDS THE EUROPEAN UNION
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THIS CLOSE CONNECTION OF  
THE BILATERAL ECONOMY IS NO 
ACCIDENT 
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RISING DEMAND FOR  
BILINGUAL EMPLOYEES
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TURKEY

“The HANNOVER MESSE will present a significant opportunity for the  
Turkish industrialists to display their innovative face and high standards. 
This is why the HANNOVER MESSE is also an important test for the  
Turkish industry.”
Murat Yal��nta�, Chairman, Istanbul Chamber of Commerce

©TD-IHK

©DEUTSCHE MESSE AG
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The Distribution
The Global Business Magazine is the offi  cial 

magazine of the Global Business Forum of the 

HANNOVER MESSE. The magazine accompanies 

all important events and is also distributed 

in the press centre of the HANNOVER MESSE. 

Moreover the magazine will be distributed to 

selected customers and partners.

Circulation of the Magazine
       Global Business Days (Convention Center)

       Global Business Forum (Pavillon Hall 11)

   Events of the Partner Country Italy

       Press Centre

   Subcontracting

   Top-Hotels in Hanover

   Representatives of Deutsche Messe AG

   As supplement in local global publications

   Economic Development Agencies

   Chambers of Commerce and Industry

in Europe

Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner
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The PR-Profi les
In addition to advertisements, companies, eco-

nomic development agencies and associations 

also have the opportunity to present themselves 

in the Global Business Magazine in the form of 

an edited PR-page.  

Services
Editing of the supplied article, graphic design 

according to the magazine layout, picture 

research and editing. 

References
Coface Deutschland  Commerzbank AG  

Deutsche BP AG  EBSO Endress + Hauser  

Fortis Bank  Handelsblatt  HVB/Unicredit  

iXPOS  KPMG  Land der Ideen  

Minpromenergo Russland  Niedersachsen  

Nord LB  PwC  Sachsen  Schenker DB 

Logistics  Siemens AG STEAG AG

     Vneshaviakosmos

Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner

HANNOVER MESSE 2007 GLOBAL BUSINESS MAGAZINE GLOBAL BUSINESS MAGAZINE HANNOVER MESSE 2007

 Strong Saxon Suppliers 
TEXT: BURKHARD ZSCHEISCHLER, WIRTSCHAFTSFÖRDERUNG SACHSEN GMBH

›  AS A RESULT OF THE STATE’S STRENGTH IN RESEARCH AND DEVELOPMENT, INFRASTRUCTURE INVESTMENT AND LOW LABOUR 
COSTS, SAXONY HAS DEVELOPED INTO AN ATTRACTIVE INVESTMENT LOCATION. ITS SUPPLY INDUSTRY HAS WITNESSED  
PARTICULARLY STRONG GROWTH.

62
©VOLKSWAGEN 

Volkswagen‘s Transparent Factory in Dresden – just one of Saxony‘s car factories.
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EXTENDING THE OPTIONS OF  
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Trade and Export Finance 
TEXT: WERNER SCHMIDT, MANAGING DIRECTOR, HEAD OF TRADE RISK ADVISORY, BAYERISCHE HYPO- UND VEREINSBANK AG

›  IN LIGHT OF POLITICAL AND ECONOMIC LIBERALISATION PROCESSES IN MANY EMERGING MARKETS, BANKS AND FINANCIAL  
SERVICE PROVIDERS HAVE ADAPTED THEIR TRADE AND EXPORT FINANCING.

With world merchandise exports growing by 4.5 percent between 2000 and 2005 alone, 
the demand for new forms of export and trade financing is steadily increasing. 

›

Werner Schmidt, Managing Director,  
Head of Trade Risk Advisory,  
Bayerische Hypo- und Vereinsbank AG

©HVB
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SUBCONTRACTING  

Leading trade fair for subcontracting 
services and materials for mechanical 
engineering, the automotive industry 
and plant engineering

Halls 3-5 
16-20 April 2007
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The Export Profi les
Describe your business activities and particular 

know-how. What kind of expertise or products 

do you off er your international clients? Present 

yourself in the leading export magazine of 

HANNOVER MESSE. 

Services
Company profi le includes logo, text (max. 500 

characters) contact person and contact data. 

References
Coface Deutschland Handelsblatt FedEx

IE Singapore Rödl & Partner Roland Berger 

etc.

Price
with logo:  350,- EUR

without logo 250,- EUR

Book online now!
www.localglobal.de/gbf

Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner
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3i DEUTSCHLAND 
GESELLSCHAFT FÜR 
INDUSTRIEBETEILI-
GUNGEN MBH
> 3i ist ein weltweit führendes Private 
Equity-Unternehmen für Mehrheits- 
und Minderheitsbeteiligungen an 
mittelständischen Firmen. Über die 
Bereitstellung von Eigenkapital hinaus 
bietet 3i seinen Beteiligungen um-
fangreiches Know-how und Zugang 
zu dem breiten und internationalen
3i Netzwerk. Neben dem Kerngeschäft 
mittelständische Buyouts und Wachs-
tumsfinanzierungen, ist 3i auch im 
Geschäftsfeld Venture Capital aktiv mit 
selektiven Start-up- und Frühphasen-
Finanzierungen. Wir verstehen uns als 
Partner unserer Beteiligungsunter-
nehmen und fokussieren unsere 
Aktivitäten auf den gemeinsamen   
Erfolg.
> Contact:
Bockenheimer Landstr. 55
60325 Frankfurt am Main
Phone: +49 (0) 69 710000-0
Fax: +49 (0) 69 710000-113
info.germany@3i.com
www.3i.com

www.3i.com

ALLOGISTICS GMBH
> Allogistics ist auf die Konzeption und 
Implementierung von Produktions- 
und Logistiknetzwerken spezialisiert. 
Im Vordergrund steht das Ziel einer 
marktführenden Reaktionsfähigkeit 
auf wechselnde Kundenanforder-
ungen auf der Basis eines minimalen 
Gesamtkostenniveaus.
Als ehemalige Führungskräfte nam-
hafter Industrieunternehmen agieren 
wir sowohl auf der strategischen wie 
auch auf der operativen Ebene kon-
sequent und effektiv und sind damit 
nicht nur fachliche Berater sondern 
auch aktive Partner bei der Umsetz-
ung anspruchsvoller Lösungen.
> Contact:
Sven Moeller
Dieringhauser Str. 68
51645 Gummersbach
Phone: +49 (0) 2261 789494
Fax: +49 (0) 2261 789496
moeller@allogistics.de
www.allogistics.de

CENTRUM FÜR SUPPLY 
MANAGEMENT GMBH
> Das CfSM – ein Spin-Off des Lehr-
stuhls für Industriebetriebslehre der 
Universität Würzburg unter Leitung 
von Prof. Dr. Ronald Bogaschewsky 
– versteht sich als neutrale Bera-

tungsinstitution und Prozesskoordi-
nator im Beschaffungsbereich. Wir 
bieten eine ganzheitliche, unabhäng-
ige Beratung und Informationen 
mit Fokus auf Global Sourcing und 
E-Procurement an. Darunter fallen 
beispielsweise internationale Lie-
ferantenrecherchen, TCO-Analysen, 
Beschaffungsmarktanalysen oder 
die Bewertung und Einführung von 
E-Procurement-Lösungen.
Dem CfSM obliegt die operative Ab-
wicklung der Global-Sourcing-Initia-
tive „www.supply-markets.com“.
> Contact:
Am Scheidmännlein 19
97230 Estenfeld
Phone: +49 (0) 931/31-2406
Fax: +49 (0) 931/31-2405
info@cfsm.de
www.cfsm.de

DIEM & PARTNER 
RECHTSANWÄLTE GBR
> We are a Stuttgart based law firm 
with 15 attorneys. Our core practice 
focuses on German and international 
corporate and commercial law. D&P 
has developed specific expertise deal-
ing with commercial contracts, labour 
law, general corporate law (including 
the incorporation of businesses, M&A 
etc.). Other complementary practice 
areas include agency law, distributor-
ships, information technology, bank-
ing and capital markets, residential 
and commercial real estate, and 
construction law. 
The distinguishing feature of our 
practice as a law firm is that we offer 
our clients bilateral representation in 
Turkey and France through our attor-
neys licensed in both jurisdictions. 
> Contact:
Hölderlinplatz 5
70193 Stuttgart
Phone: +49 (0) 711 2 28 54 50
Fax: +49 (0) 711 2 26 55 70
info@diempartner.de
www.diempartner.de

EFFCON MANAGEMENT-
BERATER GMBH
> Die effcon Managementberater 
sorgen als Vertriebs- und Einkaufs-
dienstleister dafür, dass Lieferanten 
und Abnehmer grenzüberschreitend 
zusammenfinden. Nutzen Sie unsere 
technische, kaufmännische und lan-
dessprachliche Kompentenz für Ihre 
Projekte. Wir arbeiten auf der Ebene 
der Entscheider und gehen direkte 
Wege. Unsere Projekte sind: Einkauf, 
Verkauf, Standortsuche, Produktions-
verlagerung, Logistikprozesse und 
Outsourcing.
> Contact:
Mollenbachstr. 25
71229 Leonberg
Phone: +49 (0) 7152 92639-0
Fax: +49 (0) 7152 92639-20
info@effcon.de
www.effcon.de

FEDERAL EXPRESS 
EUROPE, INC.
> FedEx Express, eine Tochtergesell-
schaft von FedEx Corp. verbindet 
Regionen, in ein bis drei Arbeitsta-
gen mit einem Tür-zu-Tür-Service, 
der die Zollabfertigung sowie eine 
Geld-zurück-Garantie umfasst. Seine 
einzigartigen Transportmöglich-
keiten auf dem Luftweg und seine 
beispiellose Infrastruktur machen 
das Unternehmen zum größten 
Express-Dienstleister der Welt. An 
jedem Arbeitstag befördert FedEx 
Express schnell, zuverlässig und in 
einem genau festgelegten Zeitrahmen 
über 3,2 Millionen Sendungen in mehr 
als 220 Länder und Regionen. FedEx 
Express beschäftigt mehr als 140.000 
Mitarbeiter und verfügt in seinem 
integrierten globalen Netzwerk über 
mehr als 51.000 Ablieferungsstand-
orte, 677 Flugzeuge und mehr als 
43.000 Fahrzeuge.

KNOW-HOW FOR 
GLOBAL MARKETS
› local global establishs with the 
joint stand “Global Business World“ 
a high class framework for interna-
tional acting service providers and 
consulting companies which will be 
avail-able for operational as well as 
for strategic questions. 

› local global schafft mit dem Ge-
meinschaftsstand „Global Business 
World“ einen erstklass-igen Rah-
men für international agierende 
Dienstleistungs- und Beratungs-
unternehmen, die für operative 
sowie strategische Fragen zur Ver-
fügung stehen.   

GLOBAL BUSINESS WORLD, HALL 6, STAND D 42 

6

Fax: +49 (0) 2261 789496
moeller@allogistics.de
www.allogistics.de

CENTRUM FÜR SUPPLY 
MANAGEMENT GMBH
> Das CfSM – ein Spin-Off des Lehr-
stuhls für Industriebetriebslehre der 
Universität Würzburg unter Leitung 
von Prof. Dr. Ronald Bogaschewsky 
– versteht sich als neutrale Bera-

practice as a law firm is that we offer 
our clients bilateral representation in 
Turkey and France through our attor-
neys licensed in both jurisdictions. 
> Contact:
Hölderlinplatz 5
70193 Stuttgart
Phone: +49 (0) 711 2 28 54 50
Fax: +49 (0) 711 2 26 55 70
info@diempartner.de
www.diempartner.de

Express-Dienstleister der Welt. An 
jedem Arbeitstag befördert FedEx 
Express schnell, zuverlässig und in 
einem genau festgelegten Zeitrahmen 
über 3,2 Millionen Sendungen in mehr 
als 220 Länder und Regionen. FedEx 
Express beschäftigt mehr als 140.000 
Mitarbeiter und verfügt in seinem 
integrierten globalen Netzwerk über 
mehr als 51.000 Ablieferungsstand-
orte, 677 Flugzeuge und mehr als 
43.000 Fahrzeuge.
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> Contact:
Langer Kornweg 34c
65451 Kelsterbach
Phone: +49 (0) 6102 883-0
Fax: +49 (0) 6102 883-250
demaster@fedex.com
www.fedex.com/de

GESELLSCHAFT FÜR 
TECHNISCHE KOMMUNI-
KATION E.V. (TEKOM)
> Die tekom Gesellschaft für tech-
nische Kommunikation e.V. ist ein 
europäischer Fachverband mit Sitz 
in Stuttgart, der die Interessen von 
Technischen Redakteuren, Tech-
nischen Illustratoren und Technischen 
Übersetzern vertritt. Sie versteht sich 
als Plattform für Informations- und 
Erfahrungsaustausch im Bereich der 
Technischen Kommunikation, und sie 
fördert die Aus- und Weiterbildung 
sowie die Professionalisierung ihrer 
Mitglieder. Seit ihrer Gründung 1978 
ist die Anzahl der Mitglieder mittler-
weile auf 5.500 gestiegen.
> Contact:
Eberhardstr. 69-71
70173 Stuttgart
Phone: +49 (0) 711 6 57 04-0
Fax: +49 (0) 711 6 57 04-99 
info@tekom.de
www.tekom.de

GLOBAL COMPETENCE 
FORUM GMBH
Wissen und Inspiration 
auf höchstem Niveau
> Wir organisieren internationale 
Konferenzen und Fachseminare für 
den „Global Player“ sowie interaktive 
Trainings zu aktuellen Management-
themen.
Unsere Länderschwerpunkte sind: 
· West- & Osteuropa
· Nord- & Südamerika
· Asien-Pazifik
· Naher & Mittlerer Osten

Unsere Themenschwerpunkte sind: 
· Unternehmensführung
· Personalmanagement
· Mitarbeiterführung
· Rhetorik & Selbstmanagement
· Marketing & Vertrieb
· Einkauf & Materialwirtschaft
· Internationales Management
> Contact:
Schlossbergstr- 10
72070 Tübingen
Phone: +49 (0) 7071 55970
Fax: +49 (0) 7071 559730
info@gcforum.de
www.gcforum.de

GLOBAL PROCUREMENT 
SERVICES
> GPS erweiterte Dienstleistungen:
Seit der Gründung von GPS im Jahr 
1996 haben sich die Aufgaben der 
GPS -Büros wesentlich erweitert. 
Dienst-leistungen im Bereich Sourc-
ing, Beschaffungsmarktforschung, 
Lieferantenmanagement, Lief-
erantensuche und -auditierung, 
Auftragsverfolgung und -abwicklung, 
Logistikunterstützung, Qualitätsins-
pektionen/Verschiffungsfreigaben, 
die Suche nach
Kooperationspartnern stellen heute 
die Hauptaufgaben der GPS-Mitarbei-
ter dar. Ein anderer Fokus ist die Un-
terstützung von mittelständischen
Unternehmen beim Aufbau von neuen 
Produktionsstandorten und Vertriebs-
kanälen in Asien. Die Koordination 
dieser Aktivitäten werden über die 
GPS-Büros in Deutschland (Hann.
Münden, Hamburg und Bad Wald-
see) abgewickelt. Die operativen und 
administrativen Tätigkeiten erfolgen 
über die Büros und Mitarbeiter in 
Singapore, Shanghai, Ningbo und 
Guangzhou).
> Contact:
Haegerstieg 49 
34346 Hann. Muenden
Phone: +49 (0) 5541-31220
Fax: +49 (0) 5541-31231 
www.gps-logistics.com

INDIA CONSULT 
DR. WAMSER
> India Consult berät und begleitet 
deutsche Unternehmen, die sich er-
folgreich in Indien engagieren wollen. 
Zusammen mit unserem indischen 
Schwesterunternehmen Euris Con-
sult verfügen wir über ein beacht-
liches Know-how und über mehr als 
40 Mannjahre praktischer Indiener-
fahrung. Uns qualifiziert, dass wir 
selbst erfolgreich Unternehmen in 
Indien aufgebaut bzw. geführt haben. 
Profitieren Sie von unserem Insider-
wissen. Und verschaffen Sie sich so 
bei Ihren ersten Schritten in Indien 
mehr Sicherheit. Erhöhen Sie ganz 
einfach Ihre Chancen auf Erfolg!
> Contact:
Dr. Wamser
Kortenpfad 4
44787 Bochum
Phone: +49 (0) 234-546 98 59
Fax: +49 (0) 234-546 98 58 
info@india-consult.de 
www.india-consult.de

INDIAN BUSINESS
CENTER, STUTTGART
> STUTTGART WELCOMES INDIA
The Indian Business Center (IBC) in 
Stuttgart offers a complete one stop 
support service for your successful 
start-up in Germany and Europe. The 
English speaking management will 
help you with all your queries and will 
put you in touch with experienced ser-
vice providers. It guarantees you the 
best possible entry for your business 
activities. The Honorary Consulate of 
India and the German-Indian Society 
are both represented in the same 
building as the IBC. This German-
Indian meeting centre for commerce, 
science, and culture also offers Indian 
cuisine, so that you feel at home.

> Contact:
Oskar-Lapp-Str. 2
70565 Stuttgart
Phone: +49 (0) 711 7838 - 1386
Fax: +49 (0) 711 7838 - 1385
info@ibcstuttgart.com
www.ibcstuttgart.com

INTERNATIONAL 
ENTERPRISE SINGAPORE
> IE Singapore ist eine gemeinnützige 
Regierungsorganisation mit weltweit 
36 Standorten, die Zulieferer in der 
Elektronik und Feinmechanik aus 
Singapur für komplexe Produktionen 
mit geringen Stückzahlen und aus 
China, Thailand und Malaysia für 
Großserien-Produktionen vermittelt. 
Die Firmen entsprechen den Normen 
TS16949 und ISO13485 der Automo-
bil- und Medizintechnikindustrie. 
Sie können sich auf unsere Produk-
tionsbeteiligungen verlassen, 
die Ihnen singapurer Qualität zu 
kostengünstigsten Preisen anbieten.
Singapurer Unternehmen suchen 
auch nach deutschen Technolo-
giepartnern für eine gemeinsame 
Produktion in China. Aufgrund un-
serer 25-jährigen Präsenz in China, 
dem starken Schutz vor geistigem Ei-
gentum und unserer Zuverlässigkeit 
können deutsche Firmen unser Wis-
sen nutzen, um geeignete Partner in 
China zu finden und den Markteintritt 
mit geringstem Risiko zu gestalten.
> Contact:
Timothy Toh, Centre Director
Goethestr. 5
60313 Frankfurt am Main
Phone: +49 (0) 69 920 7350
Fax: +49 (0) 69 920 73522
frankfurt@iesingapore.gov.sg
www.iesingapore.gov.sg
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1/2 Page* 
Horizontal: 210 x 140 mm 
Cost: 1,600,- EUR

1/2 Page* 
Vertical: 105 x 280 mm
Cost: 1,600,- EUR

1/1 Page* 
210 x 280 mm 
Price: 2,800,- EUR

Magazine Format
   Format: 210 x 280 mm, 4c, CMYK

   Number of pages: ca. 100 pages

   One issue per year

   Language: English

   Print run: 10,000 copies

Important Dates
Date of Publication:  14.04.2009

Editorial deadline:  31.03.2009

Advertising deadline:  31.03.2009

Data Delivery
   Posting a CD-ROM to local global GmbH 

or by eMail to fran@localglobal.de

   Printable PDF, 

min. 300 dpi graphic resolution, CMYK

Extra Charge for Cover Pages
   2nd cover (inside) +10% extra charge

   3rd cover (inside) +10% extra charge

   4th cover (outside) +15% extra charge

Special Format: PR-Profi le
   Edited company profi le

(including graphic design)

Includes: text circa 3,300 characters, 

contact data, 2 photos/charts

Price: 3,400,- EUR

Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner

* plus 3 mm bleed
on all sides

Rates and Advertising Formats

The Formats and Advertisements
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Profi le I Target Groups & Contributors I Distribution I PR-Profi les I Export Profi les I Advertisement I Contact & Partner

Publishing House
local global GmbH

Marienstr. 5, 70178 Stuttgart

Phone: +49 711 / 22 55 88-0

Fax: +49 711 / 22 55 88-11

eMail: info@localglobal.de

www.localglobal.de

Publisher/CEO: Hans Gäng

The Contact & Partner
Advertisement
  Ms. Britta Schulze

Phone: +49 711 / 22 55 88-20

eMail: schulze@localglobal.de

Editorial Staff 
  Ms. Inka Ziegenhagen

Phone: +49 711 / 22 55 88-40

eMail: ziegenhagen@localglobal.de

In Cooperation With
Deutsche Messe AG

Messegelände, 30521 Hannover

Phone: +49 511 / 89-0

Fax: +49 511 / 89-32 626

www.messe.de
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